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Nos construimos este material complementar para apoiar a implementacéo
dAs 6 Gestdes, pois para voceé ter resultados, € preciso colocar em pratica e
por isso ele foi criado. Vocé ja estudou e colocou em pratica a Gestdo da
Ativacdo. Tenho certeza que vocé esta ativado e que estd ativando o seu
timel Esse € o momento de comecarmos a falar de técnicas de vendas, e
nada melhor do que falormos do Método A VENDA 4.0. Aqui vocé Vai
encontrar um direcionamento do modulo A VENDA 4.0 para que vocé
consiga extrair o Maximo do conteudo e os exercicios referentes as aulas.

Com o plano de estudo, disciplina e comprometimento a meta batida sera
certa, mas lembre-se; intencao sem acao, é ilusao!

No que tange o seu futuro, voceé é o lider e ditard o ritmo do seu sucesso.
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Conta pra ?ente via depoimento em video como foi participar da live
'echada e qual o principal insight que vocé teve.

Apos gravado envie para o NAP!

todos os desafios enviar fotos
via NAP para acompanhamento.
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Durante a leitura do e-book 4.0, aproveite para realizar todos os
exercicios e colocar em pratica ao atender seus clientes.
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Mais um passo foi dado. A sua jornada de desenvolvimento para se tornar um

Lider Treinador passou pela quarta etopa, © método de vendas A VENDA. No

Proximno Passo deste caminho Vocé vai se preparar em como fazer a gestdo
do método de vendas junto a sua equipe: Gestao do Método.

Continue disposto a aprender, vocé vai se orgulhar das transformacdes que
poder realizar!

&

gestdo do

método

C)
metta



E



